VISION GENERAL DEL INTERCAMBIO
COMERCIAL ECUADOR - ESTADOS UNIDOS

Humberto Jiménez*

I. EVOLUCION GENERAL Y
ESTRUCTURA DEL COMERCIO

ntre 1992 y 2002, el valor de
Elas exportaciones a los Es-

tados Unidos se increment6 de
USD 1.326 millones a USD 1.967
millones, es declr, crecieron a un
ritmo anual promedio de 4%, infe-
rior al correspondiente a las ventas
externas efectuadas al resto del
mundo (5.5%).

En 1998, a consecuencia del
impacto adverso de la crisis finan-
ciera internacional, que dio lugar a
bruscos deterioros en los precios
internacionales de varios productos
—entre ellos, petréleo crudo, cama-
rén y café—, asi como del fenémeno
de El Nifio que incidi6 negativa-
mente sobre los volimenes de pro-
duceidén local, las exportaciones se
contrajeron en aproximadamente
20%, con lo cual se interrumpi6 de
manera drastica la evolucién dina-
mica que habian observado durante
los cuatro afios inmediatamente
anteriores y que determiné que en
1997 se registre la cuantia més alta
del periodo: USD 2.032 millones.

En 2001, estas transacciones

*

nuevamente se contrajeron, aunque
en una proporcién bastante menor,
4.5%, en razon primordialmente del
comportamiento negativo de los
precios internacionales del petréleo
crudo, camarén y café. Sin embargo,
en los dos ultimos afios la cuantia
de estas operaciones se recuperd y
en 2002 se registr6 la cifra de USS
1.967 millones, la segunda més ele-
vada de los afios considerados.

Estados Unidos fue el principal
mercado de destino de las exporta-
ciones: en promedio, estas ventas
representaron 39.7% del total. Sin
embargo, su importancia tendié a
debilitarse levemente, puesto que
mientras en el primer quinquenio
constituyeron 41%, en el segundo
esa participacion se redujo a 38.7%.
(Ver gréfico en pag 14).

Las ventas de hidrocarburos
representaron en promedio 40.70%
del valor total de las exportaciones
a este mercado, participacién que
tendié a acentuarse en el ultimo
quinquenio. Las exportaciones acu-
muladas de hidrocarburos a este
pals sumaron aproximadamente
USD 7.762 millones —el valor de las
ventas acumuladas al resto del
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mundo ascendié a USD 9.783 millo-
nes—.

Estas operaciones crecieron a un
ritmo de 7.11%, en tanto que las
correspondientes al resto del mundo
solamente lo hicieron a 2.63%.

Las exportaciones de petréleo
crudo constituyeron alrededor de
94% de las ventas de hidrocarburos.
El valor de estas ventas tendié a
expandirse a una tasa promedio
anual de 7.25%, no obstante que en
tres ocasiones experimentaron re-
ducciones de significacién; la mds
importante de esas caidas se produ-
jo en 1998, que fue de una magnitud
superior a 50% del valor del afio
anterior, a consecuencia de la caida
de los precios internacionales, los
cuales se ubicaron en torno a los
USD 14,42/barril WTI, asi como de
menores volimenes de embarques a
este destino, los cuales se redujeron
19%. Las otras dos contracciones de
los valores exportados, 1997 y 2001,
coincidieron también con caidas de

14 AFESE 43

los precios internacionales, cuyo
efecto no pudo ser contrarrestado a
través del aumento del volumen de
los envios, como ocurrié en los afos
1993 y 1994. La cuantia més eleva-
da de estas operaciones fue USD
1.049 millones, en el afio 2000, en el
que se registrd el precio internacio-
nal més elevado, USD 30,32/barril
WTIL.

Las exportaciones al mercado
estadounidense constituyeron en
promedio 45.78% del total de las
ventas, por lo que fue el principal
mercado de este producto.

Las exportaciones de derivados
de petroéleo tuvieron una partici-
pacién marginal en el conjunto de
ventas de hidrocarburos, en torno a
6% en promedio. El monto de estas
operaciones fluctud en forma conti-
nua y pronunciada, si bien predomi-
naron los movimientos al alza.

Mientras que en el primer quin-
quenio los envios a este pais repre-
sentaron en promedio 29% del total,

Asuntos Internacionales

en el segundo esta participacién se
deprimi6 hasta 24.4%. Entre 1998 y
2002, este mercado fue segundo en
importancia.

Con respecto a las importacio-
nes, su valor tendié a crecer a un
ritmo promedio anual de 6%, noto-
riamente inferior al que registraron
las compras externas provenientes
del resto del mundo (11.90%). A
excepcién de 1996, en que cayeron
en alrededor de 6% debido a la desa-
celeracion de la produccién privada
local, estas operaciones exhibieron
en general un comportamiento
dindmico hasta 1998, en el que se
registré el nivel més elevado de
adquisiciones, USD 1.680 millones.
Pero, en 1999, como consecuencia
directa de la recesién econémica, la
situacién de iliquidez interna y la
fuerte depreciacién cambiaria, las
importaciones de este origen sufrie-
ron una severa contraccién, supe-
rior al 45% respecto del afio ante-
rior, por lo que se ubicaron en torno
a USD 918 millones, el cual experi-
menté una muy leve variacién el
afio siguiente.

En los dos Gltimos afos registra-
ron una recuperacién sustancial,
como resultado probablemente del
dinamismo de la construccién —tra-
bajos ligados con el Oleoducto de
Crudos Pesados—, la reactivacién de
la demanda y la apreciacién del tipo
de cambio real. Ver gréfico al pie.

En 2002 se alcanzé la segunda
cifra mds alta en el periodo: USD
1.480 millones.

Este pais fue, también, el princi-
pal mercado proveedor: las compras
de este origen constituyeron en pro-
medio 29.1% del total. No obstante,
en razon del menor dinamismo que
observaron estas adquisiciones en
comparacion con las realizadas al
resto del mundo, tendié a reducirse
su participacién de manera sosteni-
da, ya que si en el primer quinque-
nio representaron 31.3%, en el
segundo cayeron a 26.7%. Tal ten-
dencia parecié adquirir una mayor
entidad en los Gltimos tres anos, en
los que consecutivamente se fueron
registrando los menores niveles,
hasta representar en 2002 solamen-
te 23% del total.

Estructura de las Exportaciones

Participacion %

Hidracarburos

1992 1994 1996

1998 2000 2002
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Los bienes de capital constitu-
yeron en promedio 29% de las ad-
quisiciones de este origen. Su valor
crecid a un ritmo promedio anual de
8.69%, ligeramente inferior al de las
compras realizadas al resto del
mundo (9.68%). En 1999 y 2000, se
contrajeron a magnitudes apenas
superiores a la registrada en 1992,
pero en los dos Gltimos afios se recu-
peraron vigorosamente para alcan-
zar las cifras més altas del periodo,
USD 446,9 y 512,5 millones, respec-
tivamente.

Las compras efectuadas a este
pais representaron 38% de las efec-
tuadas al mundo, constituyéndose
en el primer mercado proveedor. El
andlisis de estas transacciones
desde el punto de vista del volumen
arroja un resultado similar, ya que
en promedio constituyeron alrede-
dor del 37% del total; sin embargo,
en el Gltimo quinquenio la partici-
pacién de estas adquisiciones en
estos términos Unicamente fue de
29%, sin que se llegara a afectar la

1 Categoria 41%, GCE Rev. 3
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posicién de lider de este mercado.

Estas importaciones estuvieron
fundamentalmente compuestas por
productos correspondientes a la
categoria “Maquinarias y otros”L

En promedio, los bienes inter-
medios representaron 58% de las
compras provenientes de los
Estados Unidos. Mientras que las
importaciones provenientes del
resto del mundo se expandieron a
una tasa promedio de 10.97%, las
provenientes de los Estados Unidos
lo hicieron a un ritmo considerable-
mente més bajo, 4.56%, a conse-
cuencia de lo cual la participacién
relativa de este mercado como fuen-
te proveedora tendié a debilitarse;
en efecto, si entre 1992 y 1996
representaban 34.3% de las com-
pras al mundo, en el dltimo quin-
quenio constituyeron 28.4%.

En 1998 se registrd el valor més
elevado del periodo, USD 1.002
millones, pero, inmediatamente, en
el afio siguiente, cayeron de manera
dréstica a alrededor de USD 579

Asuntos Internacionales
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millones, sin que se haya recupera-
do hasta fines de 2002.

El andlisis en términos de volu-
men ratifica la paulatina pérdida de
importancia relativa de las importa-
ciones de este origen, de 30.5% a
23.7% entre el primer y segundo
quinquenios.

En cuanto a la composicién de
estas adquisiciones, los productos
correspondientes a las categorias
“Suministros industriales no especi-
ficados en otra partida® y “Piezas y
accesorios para magquinaria y otro
equipo de capital”® constituyeron en
promedio 62% y 17.5% respectiva-
mente de su total.

Las compras de bienes de con-
sumo sélo representaron 10.6% de
las provenientes de este pais. No
obstante de que exhibieron un
importante dinamismo, ya que cre-
cleron a un ritmo promedio de
11.23%, lo hicieron a una velocidad
notoriamente inferior al que regis-
traron las importaciones provenien-
tes del resto del mundo, 20.39%.
Como el caso de los bienes interme-
dios, el valor més alto correspondié

a las operaciones de 1998, USD
175,8 millones.

En tanto que en el primer quin-
quenio estas compras constituian
23% de las realizadas al mundo, a
consecuencia de lo cual este pais era
el primer mercado proveedor de bie-
nes de consumo; en el segundo, tal
promedio se redujo a 15%, a raiz de
lo cual pasé a ubicarse como tercer
mercado abastecedor en importan-
cia.

La evolucién en términos de
volumen revela una tendencia simi-
lar a la descrita, con una caida de la
participacién de 18.2% a 9.5%.

A excepeidn de 1998, 1a balanza
comercial con los Estados Unidos
permanentemente registré resulta-
dos positivos que, en promedio, fue-
ron de alrededor de USD 530 millo-
nes anuales; los intercambios con el
resto del mundo arrojaron, en cam-
bio, un déficit promedio anual de
USD 345,2 millones.

El saldo comercial acumulado
con dicho pais fue superior a USD
5.824 millones, mientras que con el
resto del mundo se registr6 un saldo

2 Categoria 2%, GCE Rev. 3
3 Categoria 42*, GCE Rev. 3
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acumulado negativo de USD 3.797,5
millones.

II. ESPECIALIZACION COMERCIAL

En promedio, las exportaciones
de bienes primarios constituye-
ron 88.2% del valor de las ventas
efectuadas a los Estados Unidos. La
participacién de este grupo de pro-
ductos, no obstante de que mantuvo
el cardcter de mayoritaria, fue debi-
litdndose en forma progresiva, de
manera especial en el dltimo quin-
quenio durante el cual se acentud
esta tendencia. En efecto, mientras
que entre 1992 y 1996 esa partici-
pacién oscilé entre 92.6% y 87.6%;
entre 1998 y 2002 la misma cay6
afo tras afio desde 89.5% hasta
82.7%.

En comparacién con las exporta-
ciones al resto del mundo, en los
envios a este mercado tuvieron una
mayor participacién los bienes pri-
marios, 71.7% vis-"a-vis 88.2%. En
ambos casos, dicha participacién
dominante propendié a atenuarse,
aunque a una menor intensidad en
los intercambios con los Estados
Unidos.

Los productos agricolas repre-
sentaron 55.56% en promedio de las
ventas de bienes primarios a este
mercado. Sin embargo, debido a que
la cuantia de las transacciones de
estos productos sufrié reiterados e
irregulares movimientos de aumen-
to y disminucién, con preeminencia
de los dltimos, la contribucién rela-
tiva de los productos agricolas se
redujo, de 57.8% a 52.5% entre el

18 AFESE 43

primer y segundo quinquenios.
Registraron una tasa promedio
anual de crecimiento negativa, -
0.2%, ya que en 2002 el valor de
estos embarques, pese a haber sido
el més elevado del dltimo trienio,
fue inferior al correspondiente a
1992.

En estos resultados incidid, inter
alia, la severa contraccién del volu-
men de los envios de camarén a par-
tir de 1999, debido a que los cultivos
fueron afectados por los virus “man-
cha blanca” y “cabeza amarilla”; los
correspondientes a 2002 equivalie-
ron solamente a 12% de los realiza-
dos en 1998. Los ingresos en el ulti-
mo quinquenio, por este concepto,
se redujeron ain en forma més pro-
nunciada, de USD 478,9 millones a
USD 144,9 millones.

Esa sustancial caida en los
ingresos no pudo ser compensada,

Asuntos Internacionales
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pese al extraordinario dinamismo
que caracterizaron a los embarques
de flores, particularmente rosas,
cuya cuantia de operaciones se mul-
tiplic6 mé4s de nueve veces entre
1993 y 2002, al pasar de USD 18,2
millones a USD 166,9 millones.

En cambio, las ventas de pro-
ductos energéticos a los Estados
Unidos crecieron a un elevado ritmo
promedio anual, 7.3%, ampliamente
superior al registrado en las expor-

taciones de estos productos al resto
del mundo, 1.67%; como resultado,
tendié a incrementarse su partici-
pacién dentro del conjunto de bienes
primarios, de 40.7% a 47.4% entre
el primero y Gltimo quinquenios.
Por su parte, los bienes indus-
trializados tuvieron una relevan-
cla marginal, ya que conformaron
apenas 11.7% en promedio del valor
de los envios realizados a este desti-
no. Sin embargo, a raiz de que ten-

Energéticos,

Exportaciones de Bienes
Primarios

Agricolas

Mineros

Exportaciones de Bienes
Industrializados

Difusores

Tradicionales
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dieron a expandirse a un acelerado
paso, 12.4%, —ligeramente menor al
correspondiente a las ventas efec-
tuadas al resto del mundo, 13.56%—,
se amplié gradualmente su partici-
pacién, de 9.2% en el primer quin-
quenio a 14.1% en el segundo.

En comparacién con las exporta-
ciones al resto del mundo, la contri-
bucién relativa de este grupo de bie-
nes fue notoriamente inferior en los
flujos hacia los Estados Unidos,
11.7% frente a 28.3%, diferencia
esta ultima que, ceteris paribus,
propenderia a ampliarse, aunque a
un compds discreto. En ambos
casos, es notorio el dinamismo que
caracterizd a estas operaciones.

Las exportaciones de bienes
industrializados estuvieron com-
puestas mayoritariamente, alrede-
dor de 96%, por bienes tradicionales
v bienes con elevadas economias de
escala y alta intensidad de recursos
naturales.

Con relacién a las ventas de
bienes tradicionales, estas cre-
cleron sostenida y dindmicamente,
de manera primordial en el dltimo
quinquenio; en efecto, mientras que
entre 1992 y 1996 fueron en prome-
dio de USD 99,1 millones anuales,
entre 1998 y 2002 superaron USD
187 millones. En 2002 ascendieron
a USD 255 millones, es decir, apro-
ximadamente cuatro veces superio-
res a las correspondientes a 1992 y
tres veces a las de 1993 y 1994.
Este dinamismo se reflejé en la ele-
vada tasa de crecimiento alcanza-
da, 14.4%.

La participacién de esta catego-
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ria de bienes, en consecuencia, ten-
dié a ampliarse hasta representar
en el Gltimo quinquenio 73.6% de
las ventas de productos industriales
a los Estados Unidos.

Dentro de los bienes tradiciona-
les, en promedio el 65.2% de los
embarques estuvo conformado por
alimentos, bebidas y tabaco. A
pesar de que sufrieron algunas con-
tracciones, tendieron a expandirse
rdapidamente, a un ritmo promedio
de 15.3%; mientras que en el primer
quinquenio las transacciones de
estos productos tuvieron un valor
promedio anual de USD 63,2 millo-
nes, en el segundo ese monto fue de
USD 124,8 millones.

Respecto de los envios de bienes
con elevadas economias de es-
cala y alta intensidad de recur-
s0s naturales, su valor oscil repe-
tidamente y registré caidas noto-
rias. Aumentaron a una tasa prome-

Importaciones de Bienes
Primarios

Min&
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Energéticos

7

&

Duradero:

Importaciones de Bienes
Industrializados

\/

N

radicionales

dio de 6.75% —largamente inferior a
la de los bienes tradicionales— por lo
que su participacién relativa en el
conjunto de bienes industrializados
fue progresivamente contrayéndo-
se, de 28% en el primer quinquenio
a 21.8% en el Gltimo.

Con relacién a las importaciones
procedentes de los Estados Unidos,
los bienes industrializados tuvie-
ron una participacién dominante,
ya que comprendieron en promedio

91% de su valor, pese a que su creci-
miento se desacelerd en el segundo
quinquenio, a consecuencia funda-
mentalmente de la crisis de 1999.
En comparacién con las importa-
ciones provenientes del resto del
mundo, coincidieron plenamente en
cuanto a la amplitud de la partici-
pacién de esta clase de bienes; no
obstante, sobresalen, prima facie,
dos pautas disimiles: las velocida-
des de crecimiento distintas, 5.6%
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en contraste con 11.90% registrado
por las del resto del mundo; y, la
magnitud de la recuperacién luego
de la crisis de 1999, ya que mientras
las originarias de los Estados Uni-
dos se mantuvieron por debajo de
los niveles logrados en 1998, las
procedentes del resto del mundo
superaron con exceso ese registro en
2002.

Los bienes difusores de pro-
greso técnico tuvieron una parti-
cipacién mayoritaria en el valor de
las compras de manufacturas, la
cual aun tendié a ampliarse vigoro-
sa y sostenidamente en el segundo
quinquenio, en el cual pasé de
42.3% a 54.5%.

Estas compras no s6lo registra-
ron el ritmo de crecimiento mas alto
—8%— entre las categorias de mayor
incidencia en el conjunto de los bie-
nes industriales, sino que fueron las
Gnicas que recuperaron y superaron
los niveles existentes antes de la
crisis de 1999; mientras que en
1998 fueron de USD 634,8 millones,
en 2001 ascendieron a USD 637,3
millones y en 2002 a USD 738,6
millones.

El valor de las importaciones de
bienes con elevadas economias
de escala y alta intensidad de
recursos naturales sufrié conti-
nuos altibajos, habiendo predomi-
nado en el segundo quinquenio los
movimientos hacia su reduccidn;
mientras que en el primero repre-
sentaron 30.2% de las compras de
bienes industriales, entre 1998 y

22 AFESE 43

2002 constituyeron 27.5%.

En 1999 experimentaron una
severa contraccion, de alrededor de
45% con relacién a la cuantia regis-
trada en el afio inmediato anterior
y, aunque en los ultimos tres afios se
ha insinuado una leve recuperacién,
todavia contintan en un nivel ape-
nas superior al alcanzado en 1994.

El pobre comportamiento de
estas adquisiciones, particularmen-
te en los Gltimos cinco afios, se refle-
j6 en una tasa de crecimiento anual
de 2.68%.

El tercer grupo de productos de
mayor importancia en el valor de
las compras manufactureras, fue
bienes tradicionales. Representa-
ron en promedio 15.8% de las men-
cionadas adquisiciones. Entre 1992
y 1998, a raiz del notorio y sosteni-
do dinamismo que observaron, la
cuantia de estas importaciones se
triplic6 y alcanzaron USD 289,4
millones, la suma mas elevada del
periodo. Tampoco las compras de
estos bienes han recuperado los
niveles prevalecientes antes de la
crisis de 1999; en 2002 fueron de
USD 198,5 millones.

En promedio, los bienes dura-
deros y partes constituyeron 9.5%
del valor de las adquisiciones de bie-
nes industrializados; su relevancia
tendié a decrecer, de 11.7% a 8.2%
entre el primero y ltimo quinque-
nio. Tuvieron un desempefio marca-
damente irregular, en el que tendie-
ron a predominar los movimientos a
la baja; registraron una tasa de cre-

Asuntos Internacionales

cimiento de apenas 0.16%.

Los bienes primarios unica-
mente comprendieron 8.8% del
valor total de compras de este ori-
gen, si bien tendié a ampliarse, aun-
que en forma muy moderada, tal
participacién.

Estuvieron esencialmente com-
puestas por productos agricolas,
82.6% en promedio; el monto de
estas importaciones se acrecentd de
USD 65,3 millones entre 1992-1996,
a USD 98,1 millones entre 1998-
2002.

En el balance de estos intercam-
bios se encuentra, entre otras cosas,
lo siguiente:

— un superdvit permanente en el
comercio de bienes primarios,
con un valor promedio de USD
1.407,9 millones ?equivalente a
87.4% del comercio total?, lo cual
refleja la condicién del Ecuador
de exportador neto de esta cate-
goria de productos. Los produc-
tos agricolas registraron un
saldo promedio de USD 752,2
millones y los energéticos de
USD 649,2 millones. Los resul-
tados de las transacciones con el
resto del mundo ratifican la con-
dicién de exportador neto de este
conjunto de productos;

— un déficit asimismo permanente
en el comercio de bienes indus-
trializados, de USD 876,9 millo-
nes en promedio —equivalente a
68.5% del comercio total-, lo
cual, en cambio, pone de mani-
fiesto la condicién del Ecuador

4 Seccién 0, CUCI Rev. 3

de importador neto de estos pro-
ductos. Los bienes difusores de
progreso técnico y los bienes con
elevadas economias de escala
fueron los grupos que més con-
tribuyeron a ese déficit, USD
483,7 millones y USD 265,2
millones, respectivamente; sélo
las operaciones de alimentos,
bebidas y tabaco registraron un
saldo positivo. El comercio con el
resto del mundo arroja resulta-
dos similares.

IIT CoMPOSICION DEL COMERCIO

A. Por secciones y grupos de la
clasificacién uniforme para el
comercio internacional (cuci
rev. 3)

En promedio, 48.8% de las
exportaciones a los Estados Unidos
estuvo conformada por productos
alimenticios y animales vivos+.
Sin embargo, esa participacién ten-
di6 a reducirse de manera sosteni-
da, de 53.3% a 43.5% entre el pri-
mer y ultimo quinquenio; de hecho,
de manera continua en los tres alti-
mos afos esta seccién dej6 de ser la
de mayor incidencia relativa en los
embarques a este mercado. Registré
una tasa de crecimiento negativa, -
0.86%.

El valor promedio de estas ven-
tas fue USD 829 millones anuales;
su cuantia acumulada fue USD
9.119,3 millones.

AFESE 43 | 23



Asuntos Inter

Asuntos Internacionales

Este pais fue el primer mercado
de destino de estos productos; sin
embargo, su relevancia tendié a dis-
minuilr, ya que mientras entre 1992
y 1996 absorbié 43.75% del total,
entre 1998 y 2002 esa participacién
se redujo a 35%.

Dentro de esta seccién, los gru-
pos de productos con mayor inciden-
cia fueron, entre otros, los siguien-
tes:

— “Crustaceos, moluscos e in-
vertebrados acuaticos, pela-
dos o sin pelar, frescos (vivos
o muertos), refrigerados,
congelados, secos, salados o
en salmuera; crustaceos sin
pelar, cocidos al vapor o en
agua”, el valor mds elevado de
estas ventas se registr6 en 1997,
USD 552,1 millones, luego del
cual se redujo para ubicarse en
torno a USD 154,4 millones en
los tres Ultimos afios. El monto
acumulado de estos embarques
fue USD 3.688,7 millones;

— “Frutas”, en tanto que en el
primer quingquenio alcanzaron
un valor promedio anual de USD
218,8 millones, en el segundo
aumentaron a USD 282,9 millo-
nes. El monto acumulado de
estos envios fue USD 2.8186
millones;

Grupo 036, CUCI Rev.
Grupo 057, CUCI Rev.
Grupo 034, CUCI Rev.
8 Grupo 071, CUCT Rew.
9  Grupo 037, CUCI Rev.
10 Grupo 072, CUCI Rev.
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“Pescado, fresco (vivo o
muerto), refrigerado o con-
gelado™’, tuvo un valor prome-
dio anual de USD 58,3 millones.
El monto acumulado de estas
exportaciones ascendié a USD
641,3 millones;

“Café y sucedaneos del ca-
£é78, el valor més alto se registrd
en 1994, USD 189,9 millones;
entre 1992 y 1996 fueron en pro-
medio de USD 90 millones, pero
entre 1998 y 2002, cayeron a
USD 19,8 millones. El monto
acumulado de estas ventas
ascendié a USD 611,2 millones;
“Pescados, crustaceos, mo-
luscos y otros invertebrados
acuéaticos, preparados o en
conserva, n.e.p.”?, en el primer
quinquenio registraron un valor
promedio anual de alrededor de
USD 16,4 millones y en el se-
gundo de USD 82,2 millones. El
monto acumulado de estas ope-
raciones fue USD 522 millones;

“Cacao”!%, en el primer quin-

quenio tuvieron un valor prome-
dio anual de USD 54,3 millones
v en el segundo USD 30,5 millo-
nes. El monto acumulado de
estos embarques fue USD 493,9
millones.

— “Frutas en conserva y prepa-
rados de frutas (excepto ju-
gos de frutas)”!!, en el primer
quinquenio lograron un valor
promedio anual de USD 4,4
millones y en el segundo de USD
9,9 millones. La cuantia acumu-
lada de estas transacciones
ascendi6 a USD 79,5 millones;

— “Legumbres, raices y tubér-
culos, preparados o en con-
serva, n.e.p.”'?, en el primer
quinquenio tuvieron una cuan-
tia promedio anual de USD 4,7
millones y en el segundo USD
6,1 millones. El valor acumulado
de estas ventas fue USD 59,6
millones;

—“Azucares, melaza y miel”13, tu-
vieron un valor promedio anual
de USD 4,6 millones. El monto
acumulado de estas exportacio-
nes fue USD 50,9 millones;

—“Jugos de frutas (incluso mos-
to de uva) y jugos de legum-
bres, sin fermentar y sin adi-
cion de alcohol, con adicién
o no de azdcar u otra sustan-
cia edulcorante”!!, mientras
que en el primer quinquenio fue-
ron de USD 2,6 millones anua-
les, en el segundo alcanzaron
USD 4,6 millones. El monto acu-
mulado de estas ventas fue USD

11 Grupo 058, CUCI Rew. ¢
12 Grupo 056, CUCI Rev.
13 Grupo 061, CUCI Rev.
14 Grupo 059, CUCI Rev.
15 Grupo 062, CUCI Rev. 3
16 Grupo 054, CUCI Rev. 3
17 Seccién 3, CUCI Rev. 3
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43,3 millones;

— “Articulos de confiteria pre-

parados con azGcar”!5, mien-
tras que en el primer quinquenio
tuvieron solamente un valor pro-
medio anual de USD 1, 2 millo-
nes, en el segundo alcanzaron
USD 4,2 millones. La cuantia
acumulada de estas transaccio-
nes fue USD 30,8 millones;

— “Legumbres frescas, refrige-

radas, congeladas o simple-

mente conservadas (incluso

leguminosas secas); raices,
tubérculos y otros productos

vegetales comestibles, n.e.p,

frescos o secos™6, en tanto que

en el primer quinquenio tuvie-
ron apenas un valor promedio
anual de USD 824 miles, en el

segundo tal promedio ascendié a

USD 4,7 millones. El monto acu-

mulado de estas exportaciones

fue USD 29,5 millones.

La siguiente seccién con una
mayor contribucién relativa en el
valor total de los envios a los
Estados Unidos fue combustibles
y lubricantes, minerales y pro-
ductos conexos!’. En promedio,
representaron 41.2% de estos
embarques y crecieron a un ritmo
promedio anual de USD 7.1%.

El valor promedio anual de estas
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transacciones fue USD 705,7 millo-
nes; su monto acumulado fue USD
7.763,3 millones.

No sélo que este mercado fue el
principal destino de estas ventas,
sino que su importancia tendid
incluso a aumentar, ya que de
42.89% subib a 44.77% entre el pri-
mer y ultimo quinquenio.

La tercera seccién de mayor
relevancia en el valor total de
exportaciones a este pais fue mate-
riales crudos no comestibles,
excepto combustibles!s, Se ex-
pandieron a una muy alta veloci-
dad, superior al 20% promedio
anual, razén por la cual su contri-
bucién relativa aumenté de 3.9% a
9.56%, entre el primer y ultimo quin-
quenio.

Su valor promedio anual fue
USD 116,4 millones; la cuantia acu-
mulada ascendié a USD 1.281,1
millones.

Los Estados Unidos atrajeron la
mayoria absoluta de estos embar-
ques: si entre 1992 y 1996 fueron el
destino de 59.11% de aquellos, entre
1998 y 2002 esa participacién as-
cendib a 63.85%.

Dentro de esta seccion, los gru-
pos de productos con mayor inciden-
cia fueron los siguientes:

— “Productos vegetales en
bruto, n.e.p.”?, mientras que

18 Seccién 2, CUCI Rev. 3
19 Grupo 292, CUCI Rev. 3
20 Grupo 248, CUCI Rev. 3
21 Grupo 265, CUCI Rev. 3
22 Seccién 7, CUCI Rev. 3
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en el primer quinquenio tuvie-

ron un valor promedio de USD

45,7 millones, entre 1998 y 2002

ascendieron a USD 152,6 millo-

nes. El monto acumulado de
estas transacciones fue USD

1.081 millones;

— “Madera trabajada simple-
mente y traviesas de madera
para vias férreas”, el valor
promedio anual de estas ventas
fue USD 14,2 millones. E1 monto
acumulado fue USD 156,2 millo-
nes; y,

— “Fibras textiles vegetales
(excepto algodon y yute), en
rama o elaboradas, pero sin
hilar; desperdicios de estas
fibras”?!, el valor promedio de
estas exportaciones fue USD 2,3
millones. La cuantia acumulada
ascendié a USD 26,3 millones.
En promedio 45.6% de las

importaciones originarias de los

Estados Unidos estuvo conformada

por maquinaria y equipo de

transporte?z,

El valor promedio de estas
adquisiciones fue USD 537 millones
anuales; su cuantia acumulada
ascendié a USD 5.907,4 millones.

Este pais fue el principal merca-
do proveedor de estos bienes; su
contribucién fue alrededor de 34%.

Dentro de esta seccibn, los gru-

Asuntos Internacionales

pos de productos con mayor inciden-
cia fueron, entre otros, los siguien-
tes:

“Equipos de telecomunica-
ciones, n.e.p., y sus partes y
piezas n.e.p.”2, en tanto que
en el primer quinquenio tuvie-
ron un valor promedio anual de
USD 24 millones, en el dltimo
ascendieron a USD 65,6 millo-
nes. El monto acumulado de
estas operaciones ascendié a
USD 525 millones;

— “Maquinas de procesamiento
automatico de datos y sus
unidades; lectores magnéti-
cos u Opticos; maquinas para
transcripcion de datos sobre
materiales de grabacién en
forma codificada y maquinas
para el procesamiento de
tales datos, n.e.p.”?, en el pri-
mer quinquenio tuvieron un
valor promedio anual de USD
31,3 millones y en el segundo de
USD 61,3 millones. La cuantia
acumulada de estas adquisicio-
nes fue de USD 505,9 millones;

— “Aparatos eléctricos rotati-
vos y sus partes y piezas,
n.e.p.”?, mientras que entre
1992 y 1996 fueron de USD 24,9
millones anuales en promedio,
entre 1998 y 2002 ascendieron a

23 Grupo 764, CUCI Rev. 3
24 Grupo 752, CUCI Rev. 3
25 Grupo 716, CUCI Rev. 3
26 Grupo 723, CUCI Rev. 3
27 Grupo 742, CUCI Rev. 3
28 Grupo 713, CUCI Rev. 3

USD 35,2 millones. El monto
acumulado de estas compras fue
USD 369,3 millones;
“Maquinaria y equipo de
ingenieria civil y para con-
tratistas”?6, en el primer quin-
quenio alcanzaron un monto
promedio anual de USD 24,3
millones y en el Gltimo de USD
35,7 millones. La cuantia acu-
mulada de estas importaciones
fue USD 318,9 millones;
“Bombas para liquidos con
dispositivo de medicidén o sin
él; elevadores de liquidos;
partes y piezas de tales bom-
bas y elevadores de liqui-
dos”?7, tuvieron un valor prome-
dio anual de USD 27 millones.
El monto acumulado de estas
adquisiciones fue de USD 297,2
millones;

“Motores de combustién in-
terna, de émbolo, y sus par-
tes y piezas, n.e.p.”?8, tuvieron
un valor promedio anual de USD
23,8 millones. El monto acumu-
lado de estas transacciones
ascendi6 a USD 262,4 millones;
“Automoviles y otros vehicu-
los automotores disefnados
principalmente para el
transporte de personas (ex-
cepto vehiculos del tipo utili-

AFESE 43 | 27



Asuntos Inter

zado para transportes puabli-
cos), incluso camionetas y
automoéviles de carrera”™zd,
mientras que en el primer quin-
quenio alcanzaron un monto
promedio anual de USD 28,7
millones, en el segundo cayeron
a USD 13,5 millones. El monto
acumulado de estas compras fue
USD 234,8 millones;

— “Vehiculos automotores para
el transporte de mercancias
y vehiculos automotores pa-
ra usos especiales”!, en tanto
que en el primer quinquenio
registraron un valor promedio
anual de USD 23,7 millones, en
el Ultimo se redujeron a USD
15,2 millones. El monto acumu-
lado de estas importaciones fue
USD 218,7 millones;

— “Bombas (excepto bombas
para liquidos), compresores
y ventiladores de aire u otros
gases; campanas de ventila-
cion o reciclaje con ventila-
dor incorporado, con o sin
filtro, bombas centrifugas;
aparatos de filtrado o depu-
racion; sus partes y piezas™3!,
en el primer quinquenio alcan-
zaron un monto promedio anual
de USD 16,5 millones y en el

29 Grupo 781, CUCI Revw. ¢
30 Grupo 782, CUCI Rev.
31 Grupo 743, CUCI Rev.
32 Grupo 741, CUCI Rev.
3 Grupo 784, CUCI Rew. ¢
34 Grupo 728, CUCI Revw. ¢
35 Seccién 5, CUCI Rev. 3
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Ultimo de USD 22 millones. La
cuantia acumulada de estas
transacciones fue USD 214,3
millones;

— “Equipo de calefacciéon y

refrigeraciéon y sus partes y
piezas, n.e.p.”, el valor pro-
medio anual de estas importa-
ciones fue USD 18,3 millones. El
monto acumulado ascendié a
USD 201,4 millones;

— “Partes, piezas y accesorios

de los automotores de los

grupos 722, 781, 782 y 783733,

el valor promedio de estas com-

pras fue USD 18,3 millones. El
monto acumulado fue USD

201,3 millones; y,

— “Otras mdaquinas y equipos
especiales para determina-
das industrias y sus partes y
piezas, n.e.p.”?, el valor pro-
medio anual de estas adquisicio-
nes fue USD 16 millones. El
monto acumulado fue USD
176,2 millones.

En promedio, 17.3% del valor de
las importaciones provenientes de
los Estados Unidos estuvo confor-
mada por productos quimicos y
productos conexos?®. No obstan-
te, la aportaciéon relativa de esta
seccidén fue disminuyendo paulati-

Asuntos Internacionales

namente, ya que de 18.2% cayd a
16.5% entre el primer y udltimo
quinquenios.

Registraron una tasa de creci-
miento de apenas 2% y su evolucién
estuvo marcada fundamentalmente
por continuos altibajos.

El valor promedio anual de estas
adquisiciones fue USD 200 millo-
nes; su cuantia acumulada ascendié
a USD 2.200,1 millones.

Mientras que en el primer quin-
quenio, este pais fue el principal
proveedor de estos bienes, con una
contribucién de 32.7%; entre 1998 y
2002 y con una participacién de
22.9%, pas6 a ocupar el segundo
lugar en importancia, luego de la
Comunidad Andina.

Dentro de esta seccién, los gru-
pos de productos con mayor inciden-
cia fueron, entre otros, los siguien-
tes:

— “Insecticidas, raticidas, fun-
gicidas, herbicidas, produc-
tos antigerminantes y regu-
ladores del crecimiento de
las plantas, desinfectantes y
productos analogos, presen-
tados en formas o envases
para la venta al por menor o
como preparados o articu-
los™26, el valor promedio anual
de estas adquisiciones fue USD
21,7 millones. El monto acumu-

36 Grupo 591, CUCI Rev. 3
37 Grupo 562, CUCI Rev. 3
38 Grupo 571, CUCI Rev. 3
39 Grupo 598, CUCI Rev. 3
40 Grupo 597, CUCI Rev. 3
41 Grupo 575, CUCI Rev. 3

lado fue USD 239,1 millones;
“Abonos”?, el valor promedio
anual de estas importaciones fue
USD 17,1 millones. El monto
acumulado fue USD 211,1 millo-
nes;

“Polimeros de etileno, en for-
mas primarias”?8, el valor pro-
medio anual de estas compras
fue USD 16 millones. La cuantia
acumulada de estas operaciones
ascendié a USD 187,8 millones;
“Productos quimicos diver-
508, n.e.p.”, en el primer quin-
quenio alcanzaron un valor pro-
medio anual de USD 10,1 millo-
nes y en el segundo de USD 19,8
millones. La cuantia acumulada
de estas transacciones fue USD
169,2 millones;

“Aditivos preparados para
aceites minerales y produc-
tos analogos; liquidos prepa-
rados para transmisiones hi-
draulicas; preparados anti-
congelantes y liquidos des-
helantes preparados; prepa-
rados lubricantes”, el monto
promedio anual de estas com-
pras fue USD 11,1 millones. El
valor acumulado fue USD 122,1
millones;

“Otros plasticos en formas
primarias”, el valor promedio
anual de estas importaciones fue
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USD 10,7 millones. El valor acu-

mulado fue USD 117,6 millones;
— “Sales metalicas y peroxisa-

les de acidos™2, el valor pro-
medio anual de estas compras
fue 9,2 millones. El valor acu-
mulado fue USD 101,5 millones.
— “Compuestos de funciones
nitrogenadas™3, el valor pro-
medio anual fue USD 9 millo-
nes. La cuantia acumulada

ascendié a USD 99,1 millones; y,
— “Pigmentos, pinturas, barni-

ces y materiales conexos”#,

el valor promedio anual fue USD

7,7 millones. La cuantia acumu-

lada fue USD 85,2 millones.

En promedio, 12.4% del valor de
las importaciones provenientes de
los Estados Unidos estuvo confor-
mada por productos comprendidos
en la seccién articulos manufac-
turados?. Como en el caso de la
seccidn anterior, la aportacién rela-
tiva de ésta también disminuyd
paulatinamente, de 13.5% a 11.4%
entre el primer y Gltimo quinque-
nios. Asi mismo, registraron una
tasa de crecimiento baja, de 3.7%.

El valor promedio anual de estas
operaciones fue USD 145,2 millo-
nes; su cuantia acumulada fue USD
1.599,6 millones.

42 Grupo 523, CUCI Rev. 3
43 Grupo 514, CUCI Rev. 3
44 Grupo 533, CUCI Rev. 3
45 Seccién 6, CUCI Rev. 3

46 Grupo 679, CUCI Rev. 3
47 Grupo 641, CUCI Rev. 3
48 Grupo 695, CUCI Rev. 3
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Mientras que en el primer quin-
quenio, este pais fue el principal
proveedor de estos bienes, con una
contribucién de 24.4%; entre 1998 y
2002 y con una participacién de
17.64%, fue desplazado por la
Comunidad Andina al segundo
lugar.

Dentro de esta seccién, los gru-
pos de productos con mayor inciden-
cia fueron, entre otros, los siguien-
tes:

— “Tubos, cafios y perfiles hue-
cos y accesorios para tubos o
canos, de hierro o acero”s,
mientras que en el primer quin-
quenio tuvieron un valor prome-
dio anual de USD 15,5 millones,
en el segundo ascendieron a
USD 25. El monto acumulado
fue USD 235,6 millones;

— “Papel y cartéon”, en el pri-
mer quinquenio alcanzaron un
valor promedio anual de USD
26,6 millones y en el segundo de
s6lo USD 11,2 millones. El
monto acumulado fue USD
208,2 millones;

— “Herramientas de uso ma-
nual o de uso en maqui-
nas”#8, tuvieron un valor prome-
dio anual de USD 13,9 millones.
El monto acumulado ascendi6 a

Asuntos Internacionales

USD 153,7 millones;

“Hilados especiales, tejidos
especiales de fibras textiles y
productos conexos™$, regis-
traron un monto promedio anual
de USD 10,4 millones. El monto
acumulado fue USD 115,2 millo-
nes;

“Manufacturas de metales
comunes, n.e.p.”®, en el pri-
mer quinquenio tuvieron un
valor promedio anual de USD
6,2 millones y en el segundo de
USD 10,4 millones. La cuantia
acumulada de estas compras fue
USD 95,2 millones;
“Neumaticos, bandas de ro-
dadura intercambiables, fa-
jas de proteccion de la cama-
ra de aire (flaps) y camaras
de aire para todo tipo de rue-
das™!, entre 1992 y 1996 tuvie-
ron un valor promedio anual de
USD 4,9 millones y entre 1998 y
2002 de USD 8,3 millones. El
monto acumulado fue USD 78,5
millones; y,

“Lingotes y otras formas pri-
marias de hierro o acero;
productos semiterminados
de hierro o acero”?, los ulti-
mos cuatro afios ascendieron a
apenas USD 479 miles. El
monto acumulado fue USD 71,7

Grupo 657, CUCI Rev. 3
Grupo 699, CUCI Rev. 3
Grupo 625, CUCI Rev. 3
Grupo 672, CUCI Rev. 3
Seccién 8, CUCT Rev. 3

Grupo 874, CUCI Rev. 3

millones.

En promedio, 8% del valor de las
adquisiciones originarias de este
pais estuvo compuesta por bienes de
la seccién articulos manufactura-
dos diversos53. El aporte de este
conjunto de productos subié leve-
mente, de 7.7% a 8.3% entre el pri-
mero y ultimo quinquenios; crecie-
ron a un ritmo promedio anual ele-
vado, 10.28%.

Las importaciones promedio
anuales ascendieron a USD 96,3
millones; su cuantia acumulada fue
USD 1.059,5 millones.

Los Estados Unidos fue el prin-
cipal proveedor de estos productos;
no obstante, su participacién tendié
a reducirse, ya que mientras en el
primer quinquenio constituyeron
32.13%, en el segundo representa-
ron 26.67%

Dentro de esta seccidn, los gru-
pos de productos con mayor inciden-
cia fueron, entre otros, los siguien-
tes:

— “Verificacidon, analisis y con-
trol, n.e.p.”®, en el primer
quinquenio tuvieron un valor
promedio anual de USD 13,3
millones y en el segundo de USD
16,8 millones. El monto acumu-
lado de estas transacciones
ascendi6 a USD 164 millones;
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— “Materiales fotograficos y
cinematograficos™5, en el pri-
mer quinquenio tuvieron un
valor promedio anual de USD
8,6 millones y en el segundo de
USD 11,8 millones. El monto
acumulado fue USD 114,7 millo-
nes;

— “Cochecitos para nifos,
juguetes, juegos y articulos
de deporte”®, en el primer
quinquenio tuvieron un valor
promedio anual de USD 10,5
millones y en el segundo de 7,8
millones. El monto acumulado
fue USD 105 millones;

— “Articulos, n.e.p., de materia-
les plasticos™’, en el primer
quinquenio alcanzaron un valor
promedio anual de USD 6,4
millones y en el segundo de USD
9,4 millones. La cuantia acumu-
lada ascendi6 a USD 91,4 millo-
nes;

— “Impresos™s, las compras pro-
medio anuales fueron de USD 7
millones. El monto acumulado
fue USD 77,2 millones;

— “Instrumentos musicales y
sus partes, piezas y acceso-
rios; discos fonograficos,
cinta y otras grabaciones
sonoras o similares™9, de un

55 Grupo 882, CUCI Revw. ¢
56 Grupo 894, CUCI Rev.
57 Grupo 893, CUCI Rev.
58 Grupo 892, CUCI Rev.
59 Grupo 898, CUCI Revw.
60 Grupo 821, CUCI Revw. ¢
61 Seccién 0, CUCI Rev. 3
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valor promedio anual de USD

2,8 millones en el primer quin-

quenio, subieron a USD 8,5

millones en el segundo. El

monto acumulado de estas

adquisiciones fue USD 62,6

millones; y,

— “Muebles y sus partes; ca-
mas, colchones, somieres,
cojines y articulos rellenos
similares™’, tuvieron un valor
promedio anual de USD 5,6
millones. El monto acumulado
fue USD 60,7 millones.

En promedio, 7.6% del valor de
las importaciones provenientes de
los Estados Unidos correspondié a
productos alimenticios y anima-
les vivos®l. La contribucién relati-
va de estas compras aumenté pau-
latinamente; en efecto, mientras
que en el primer quinquenio consti-
tuyeron 6,6% del total, en el segun-
do aumentaron a USD 8,2%.

El valor promedio anual de estas
adquisiciones ascendié a USD 94,1
millones; su cuantia acumulada fue
USD 1.035,5 millones.

También en este caso, los
Estados Unidos fue el principal pro-
veedor de estos productos; no obs-
tante, su participacién tendié a
reducirse, ya que mientras en el pri-
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SECO SEC1 SEC2 SEC3 SEC4

Composicion del Comercio por Secciones CUCI

SECS SECE SECT SEC8 SECY

Seccién 0 “Productos alimenticios y animales vivos”
Seccién 1 “Bebidas y tabaco”
Seccién 2 “Materiales ecrudos no comestibles, exc. Combustibles”
Seccién 3 “Combustibles y lubricantes, minerales y prod. Conexos”
Seccién 4 “Aceites, grasas y ceras de origen animal y vegetal”

Seccién 5 “Productos quimicos y prod. conexos, n.e.p.”
Seccién 6 “Articulos manufacturados”
Seccién 7 “Maquinaria y equipo de transporte”
Seccién 8 “Articulos manufacturados diversos”

S

mer quinquenio constituyeron

36.45%, en el segundo representa-

ron 26.49%.

Dentro de esta seccidn, los gru-
pos de productos con mayor inciden-
cia fueron, entre otros, los siguien-
tes:

— “Trigo (incluso escanda) y
morcajo o tranquillén, sin
moler”62, tuvieron un valor pro-
medio anual de USD 33 millo-
nes. El monto acumulado de
estas adquisiciones fue USD
363,5 millones;

— “Pienso para animales (ex-
cepto cereales sin moler)”¢3,

62 Grupo 041, CUCI Rev. 3
63 Grupo 081, CUCI Rev. 3
64 Grupo 044, CUCI Rev. 3

6n 9 “Mercancias no clasificadas”

en el primer quinquenio alcanzé
un valor promedio anual de USD
10,2 millones y en el segundo de
USD 22,2 millones. La cuantia
acumulada fue USD 204,6 millo-
nes; y,

— “Maiz (excepto maiz dulce),

sin moler”54, en el primer quin-
quenio tuvo un valor promedio
anual de USD 7 millones, mien-
tras que en el segundo ascendié
a USD 22,5 millones. El monto
acumulado fue USD 168,9 millo-
nes. Ver grafico

Seccién 0 “Productos alimenti-

clos y animales vivos”
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— Seccién 1 “Bebidas y tabaco”

—  Seccién 2 “Materiales crudos no
comestibles, exc. Combustibles”

—  Seccién 3 “Combustibles y lubri-
cantes, minerales y prod.
Conexos”

— Seccién 4 “Aceites, grasas y
ceras de origen animal y vege-
tal”

— Seccién 5 “Productos quimicos y
prod. conexos, n.e.p.”

— Seccién 6 “Articulos manufactu-
rados”

— Seccién 7 “Maquinaria y equipo
de transporte”

— Seccién 8 “Articulos manufactu-
rados diversos”

—  Seccién 9 “Mercancias no clasifi-
cadas”

B. PRINCIPALES PRODUCTOS
EXPORTADOS E IMPORTADOS

La parte sustancial de las expor-
taciones a los Estados Unidos estu-
vo conformada por un nimero muy
pequerio de productos.

En efecto, los diez primeros pro-
ductos de exportacién® contribuye-
ron con 88.41% en promedio de las
ventas totales realizadas a este
mercado. Esa participacién, no obs-

tante, tendié a reducirse, si bien de
manera leve: mientras que en el pri-
mer quinquenio representaron
89.81% del valor total, en el segun-
do constituyeron 87.07%.

En cuanto a la composicién, en
1992 tres productos constituyeron
77.4% de los envios a este mercado:
aceites crudos de petréleo, camaro-
nes y banano; en 2002, esos mismos
productos representaron 63.4% del
total de esas operaciones.

Con relacién al posicionamiento
de la oferta exportable ecuatoriana
en el mercado estadounidense, se
destaca el aumento de la participa-
cién que han registrado entre el pri-
mer y segundo quinquenios, los
siguientes productos:

—  banano®, de 22.8% a 26.2%;
—  floress7 , de 8.2% a 17.2%;
— preparaciones y conservas de

atun®s, de 9.2% a 19.6%;

— filetes de pescado®®, de 1.8% a

4.1%;

— preparaciones y conservas de

palmito? , de 0% a 9.1%;

— mangos™, de 0.9% a 6.6%;
— pifias™, de 0.4% a 1.8%;
— frutas conservadas™, de 0% a

3.3%;

65 Anivel de item arancelario-10 digitos de la NANDINA-.

66 Subpartida SA 080300
67 Subpartida SA 060310
68 Subpartida SA 160414
69 Subpartida SA 030410
Subpartida SA 200891
Subpartida SA 080450
Subpartida SA 080430
Subpartida SA 081190
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— preparaciones y conservas de

sardinas™, de 3.1% a 4%;

— las demds frutas preparadas o

conservadas™, de 2.7% a 3.2%.

De los principales productos
exportados por el Ecuador a los
Estados Unidos, solamente cinco
corresponden a productos’ cuyas
importaciones registran en ese mer-
cado un dinamismo alto, tomando
como pardmetro el desempeno de
las adquisiciones norteamericanas
entre 1992 y 2002: filetes de pesca-
do, pifias, mangos, frutas conserva-
das y las demds frutas preparadas o
conservadas.

Las importaciones, en cambio,
estuvieron altamente diversifica-
das: los diez primeros productos de
importacién” solamente contribu-
yeron con 17.93% de las compras
totales provenientes de los Estados
Unidos. Ese hecho se ratifica indi-
rectamente con la alta rotacién que
experimentaron los productos que
conforman la referida lista.

74 Subpartida SA 160413
75 Subpartida SA 200899
76 A nivel de subpartida -6 digitos-.

C. NIVEL DE CONCENTRACION/DI-
VERSIFICACION DE LAS
EXPORTACIONES

Mientras que entre 1992 y 1994,
en promedio se registraron exporta-
ciones de 338 productos™ con desti-
no al mercado estadounidense,
entre 2000 y 2002 ascendieron a
418.

Entre 1992 y 1994, en promedio
catorce productos” constituian 95%
del valor total de las exportaciones;
entre 2000 y 2002, ese promedio
subid a diez y nueve productos.

Con relacién a la participacién
relativa del petréleo crudo®® en los
envios a este destino, en tanto que
entre 1992 y 1994 representaba en
promedio 34.6% del valor total;
entre 2000 y 2002, constituyé
48.6%.

El cdleulo del Indice de Herfin-
dahl-Hirschman (HHDS!, entre
1992 y 1994 y entre 2000 y 200282, a
nivel de Subgrupo —4 digitos— de la
CUCI Rev. 3, determina que no sola-
mente persisten elevados niveles de

77 A nivel de item arancelario -10 digitos de la NANDINA-.
78 A nivel de Subgrupo, 4 digitos de la CUCI Rev. 3
79 A nivel de Subgrupo, 4 digitos de la CUCI Rev. 3

80 Item 3330 de la CUCI Rev. 3

81 El HHI es una medida utilizada por el US Department of Justice y la Federal Trade
Commission para determinar los niveles de concentracién en un mercado. Tiene la propiedad
de ponderar el peso de cada producto en el total del comercio.

Es ¢l resultado de la suma de los cuadrados de todas las participaciones.

82 A nivel de Subgrupo, 4 digitos de la CUCI Rev. 3
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concentracién en estas transaccio-
nes, sino que incluso tales niveles
han tendido a incrementarse, desde
0,22 a 0,28 en promedio ?la catego-
ria de “concentrado” corresponde a
niveles superiores a 0.18; la de “mo-
deradamente concentrado” entre
0.10 y 0.18; y, la de “diversificado”
entre 0.0 y 0.10%3,

D. COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

La magnitud del comercio den-
tro de un mismo sector, es decir, los
intercambios de bienes similares, de
acuerdo al Indice de Comercio
Industrial (ICD®4, calculado a
nivel de Capitulo -2 digitos- de la
CUCT Rev. 3, fue poco significativa:
entre 1992 y 1994 representd en
promedio 8.4% y 8.9% entre 2000 y
2002.

Respecto del comercio con el
resto del mundo, las transacciones
de este tipo correspondieron a
16.8% y 17.8% entre 1992-1994 y
2000-2002, respectivamente.

IV. COMERCIO PREFERENCIAL

Existen dos instrumentos en
vigor que otorgan condiciones prefe-
renciales de acceso al mercado esta-
dounidense, a los cuales pueden
acogerse las exportaciones origina-
rias del Ecuador:

Ley de Preferencias Arance-
larias Andinas (ATPA): fue apro-
bada en diciembre de 1991, con un
periodo de vigencia de 10 afos.
Contempla un tratamiento libre de
tarifas arancelarias para la impor-
tacién de los productos que califi-
quen como originarios de los paises
beneficiarios, a excepcidn de textiles
y ropa de vestir; determinados tipos
de calzado; petrdleo y derivados;
determinados productos de cuero;
determinados relojes de pulsera y
sus partes; atun en lata; ron y tafia;
azdcar, mieles y productos que con-
tengan azucares®s. El Ecuador fue
designado pais beneficiario en mayo
13 de 1993.

En agosto 6 de 2002, fue aproba-
da la Ley de Preferencias Co-
merciales Andinas y Erradica-
ciéon de la Droga (ATPDEA), a
través de la cual se renové la vigen-
cia de la ATPA —hasta diciembre 31
de 2006 y se ampli6 la lista de pro-
ductos que pueden acogerse a la
importacién libre de derechos aran-
celarios. Entre los productos inclui-
dos en este instrumento constan el
petrdleo y derivados; atin empaca-
do al vacio en contenedores de alu-
minio u otros de tipo flexible; deter-
minadas confecciones y articulos
textiles; calzado y determinados
productos de cuero.

Las exportaciones al amparo de

83 Tales niveles son determinados por el US Departament of Justice y la Federal Trade
Commission en las “Horizontal Merger Guidelines”.

84 Conforme a la formulacién propuesta por Grubel y Lloyd: ICI = 1- | Xi-Mi | /(Xi+Mi).

85 La Secretaria General de la Comunidad Andina estimé que, aproximadamente, 6.300 subpar-
tidas gozaban de franquicia arancelaria; y, que 1.100 subpartidas se encontraban excluidas.
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Exportaciones Tolales y Preferenciales
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estos instrumentos mostraron un
importante dinamismo; mientras
que entre 1994 y 1997 alcanzaron
un monto promedio anual de USD
164 millones, entre 1998 y 2001
ascendieron a aproximadamente
USD 240 millonesss,

Segin la oficina del Represen-
tante Comercial de los Estados
Unidos (USTR), en 1996 los princi-
pales productos exportados por
Ecuador al amparo de la ATPA fue-
ron los sigulentes: atin procesado
(USD 56,3 millones), flores cortadas
(USD 63,1 millones), pescado fresco
o refrigerado (USD 12,7 millones),
azucar no refinada (USD 10,5 millo-
nes), articulos de madera (USD 10,1
millones), jugos de frutas (USD 4,1
millones), plywood (USD 3,9 millo-

86 Segtin Magda Kornis, funcionaria de la USITC,

nes), joyeria (USD 3,5 millones). En
1999, segin esa misma fuente, los
principales productos fueron los
siguientes: flores cortadas (USD 92
millones), atin procesado (USD 77
millones), productos de madera
(USD 15 millones), plywood (USD
12 millones), joyas y sus partes
(USD 8 millones) y frutas y vegeta-
les (USD 7 millones). En 2002, fue-
ron: petréleo erudo (que representd
més del 50% del valor de las opera-
ciones efectuadas bajo la
ATPA/ATPDEA), flores cortadas
(USD 32 millones), productos de
madera, incluido plywood (USD 13
millones), frutas, principalmente
mangos y pifias (USD 9 millones) y
preparados de frutas y vegetales
(USD 8 millones).

... ATPA can be credited with encouraging

Ecuador’s diversification into the production of flowers. Colombia the principal U.S. flower
supplier, Ecuador is the second one, exporting predominantly roses to the United States.
Processed tuna (not in cans) is also an ATPA product, of which Ecuador is the leading U.S. pro-
vider worldwide”; “International Economic Review”, October/November/December 2000. De
acuerdo al USTR, “Despite the ATPA’s provision of duty-free entry to a wide range of
Ecuadorian products, the country’s exports remain concentrated in petroleum and a handful
of other traditional products. Preliminary figures for 2002 indicate that petroleum and its
derivatives accounted for 40.9 percent of Ecuador’s exports to the United States. The most
economically significant nontraditional export product that has benefited from duty-free tre-
atment under ATPA is cut flowers”; “First Report to the Congress on the Operation of the
Andean Trade Preference Act As Amended”, April 30, 20083.
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Sistema Generalizado de
Preferencias (SGP): es un progra-
ma sujeto a renovacién periddica,
establecido en 1974, a través del
cual se otorga acceso libre de dere-
chos arancelarios a las importacio-
nes de productos elegibles realiza-

das directamente desde los paises
en desarrollo que hayan sido desig-
nados beneficiarios®?.

Las exportaciones al amparo del
SGP han fluctuado reiteradamente
en torno a USD 23,8 millones anua-
les.

87 De acuerdoe al US Department of Labor, la ATPA difiere del SGP en tres aspectos significati-
vos: 1) el ndmero de productos elegibles para el acceso libre de derechos es mayor bajo la ATPA;
2) el porcentaje de valor agregado que debe incorporarse en el pais exportador es menor bajo
la ATPA; y 3) no existen limitaciones en la cuantia de las importaciones bajo la ATPA
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